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NOS GUSTA
EL CINE

La reciente fiesta de los
Goya, la ceremonia de los
Oscar... El cine es espec-
taculo, entretenimiento,
celebracion, y mucho mas
que eso. Forma parte de
W! nuestra

vida. Es la

sobre la
que se
proyecta

) nuestro
mundo y,

a veces,
nosotros
mismos.
Hemos disfrutado descu-
briendo la pelicula crucial
de algunos famosos y des-
cubriéndoles a ellos. Por
otro lado, la impresionante
historia de la india Sampat
Paly su ejército de saris
rosas merece transformar-
se un dia en celuloide para
que muchos podamos
aprender de ella.
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Deco: Madera |
natural. :
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| Dossier: 30 preguntas ]
al psicologo.

Cine, musica, libros,
teatro, arte, espectaculos..

Cardio, el
nuevo disco de
&= Miguel Bosé.

para tu tiempo libre.

Las mejores propuestas

INSPIRATE

4 Zapping: Iconos globales made in
Spain.

6 IVaya telel: Irene Lozano.

8 Moda: Los trench amplian su repertorio.
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16 Reportaje: El ejército del Sari Rosa.
20 Cine: Politicos, cantantes, cocineros...:
la pelicula que cambid sus vidas.

26 Info trabajo: Se busca comercial.

28 Padres e hijos: La importancia de la
educacion vial.
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38 Sexo: Amigos &intimos?
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y alioli.
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24 Multimedia: Manual de mantenimiento.
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Precious, una dura y sensible
historia de superacion.
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¢Crees que no
vales para ello?
Estas equivocada.
Hay centros donde
puedes formarte, y
buscadores en la
Red que te ayudan
a ejercer (icon éxito!)
esta profesion con
futuro y miultiples
salidas laborales.
Ponte al dia.
= por Raquel Mulas

La oferta de empleo
del sector de las
ventas es tan amplia
que hay buscadores
especializados:

@ www.solocomerciales.
es: también es un punto de en-
cuentro entre profesionales.

©® www.infoempleo.com/trabajo/
area-de-empresa_comercial-ven
tas: se puede filtrar la busqueda

por localidad, puesto, salario, etc.

@ empleo.trovit.es/ofertas-em-
pleo/plan-trabajo-area-comer-
cial: permite seleccionar la oferta
por nombre de empresa, salario,
ciudad o experiencia.
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sesusca COMERCIAL

EL 25 % DE LAS
OFERTAS DE
TRABAJO ESTAN
DIRIGIDAS A
PROFESIONALES
DE LA VENTA.

SOLO EN NUESTRO PATS, GE-

NERA EI 23,16% DE LA OFERTA
DE TRABAJO, segtin un estudio
de Infoempleo.com. Sin embargo,

muchas personas que buscan in-
sistentemente una ocupacion re-
chazan colocarse en el sector co-
mercial por las connotaciones
negativas que se suelen asociar al
mundo de las ventas: mucha pre-
sién, una gran competencia y a
veces pocos resultados. Esta es una
delas razones por las que una bue-
na parte de esta oferta de empleo
queda vacante. La otra es que no
todo el mundo tiene las capacida-

des precisas para ejercer esta pro-
fesién. Hay que ser de una pasta
especial. “Un comercial es com-
petente si es empitico, asertivo,
constante, equilibrado emocio-
nalmente, creible, paciente y ama-
ble”, enumera Javier Fuentes Me-
rino -uno de los mayores expertos
en ventas de nuestro pafs- en su
libro Cooking sales: vender mds y
mejor. (Ed. Ibersaf). Ademds de
estas habilidades personales, que
un comercial puede adquirir con
la experiencia si no las posee de
forma innata, Fuentes Merino
afiade otras como “tener un co-

nocimiento completo sobre el

producto que va a vender, la em-
presa que lo fabrica, el cliente al

que se va a dirigir y su sector”.

Para obtener una formacién ade-
cuada en gestién comercial y téc-
nicas de venta existen distintas
opciones. Hay muchos centros
que ofrecen estudios, tanto pre-
senciales como online, de esta es-
pecialidad: www.deustofor ma-
CiON.cOm; WWWw.Cursosccc.com;
www.euroinnova.es; www.forma
net.info; www.forcem.eu... m
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